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I Az arazas alapjai

A ,piaci ar” egy elméleti konstrukcid,
altalaban a termékek és szolgaltatasok
kildnbozbek egymastdl, és ezért csak
kozelitbleg lehet megmondani, hogy
mennyi is a ,piaci ar”.

Ebbdl az is kovetkezik, hogy a cégeknek
van valamekkora mozgasteriik az
arazasban (minél inkabb egyedi a
annal nagyobb az termék, anndl nagyobb ez a

arazasi mozgasterem [EEN ]

Minél egyedibb
a termék,

A ,piaci ar” azért érdekes, hogy ne
legyen irrealisan alacsony vagy magas

az arun k, vagy Iega labbis h ogYy tu dJ u k, Kép: https.//www.autoexpress.co.uk/car-news/electric-cars/98117/used-
h ogy ha az! electric-cars-should-you-buy-one



https://www.autoexpress.co.uk/car-news/electric-cars/98117/used-electric-cars-should-you-buy-one
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e profit maximalizalas vagy

 piacnyerés/eladasok novelése vagy megtartasa
(rovidtavon lehet mas cél is, példaul kifuto készletek
leépitése).

Budapest (BUD) — Barcelona EL Prat (BCN)

aaaaaa
Budapest suo
A
DESTINATION
Barcelona El Prat scu
PASSENGERS

1 adult 2 ‘

A ket cél nem zarja ki egymast, de atvaltas van kdzottuk.

with WIZZ Discount Club

A profitmaximalizalé arazas nem feltétlentl jelenti a ‘
jelenleg elerheté legmagasabb arat: ez ,,bevonzza” a o [
konkurenciat, ami arthat a hosszu tavu | e uu e B B L
nyereségességnek. - - o
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A piacmegtarto arazas rovid tavon pl. a kapacitasok
kihasznalasat célozza. A jobb oldali kép egy példa a
piacmegtarto arazasra.
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I Keresleti és kinalati rugalmassag

A keresleti és kinalati rugalmassag azt mutatja, hogy milyen méertékben

valtoznak ezen tényez6k az ar hatasara.

Rugalmas keresletnek azt tekintjik peldaul, amikor kis arvaltozas
hatasara is nagy a kereslet valtozasa. Ekkor akar még novekedhet is a
bevétel arcsokkentés hatasara. Viszonylag rugalmas lehet a kereslet
példaul a nem féidényben hétkdznap kiadott szobak esetén.

Rugalmatlan kereslet esetén a vevik altal keresett mennyiség nem
nagyon valtozik az ar fuggvenyében. Az iskolaszlnet alatti utazasi

kereslet vagy a dohanytermekek kereslete inkabb ilyen lehet példaul.

Mind a kinalat, mind a kereslet sok tertleten kevésbé rugalmas rovid
tavon a hosszU tavhoz kepest. Hosszabb tavon épulhetnek vagy
bezarhatnak éttermek, vagy elszokhatnak a turistak a dragava valt

orszagokbol. Ez sokszor oda vezet, hogy a "szélsGseges" arak nem
maradnak fenn tartdsan.

Rugalmatlan kinalat
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Minél meredekebbek a keresleti és kinalati
gorbék, anndl jobban mozog az ar egy adott
méret( keresleti sokknal (olaj — Covid sokk)



I A ar diszkriminacio fobb modszerei

1. Egyedi arak

(tokéletes ar diszkriminacio)

2. Termék differencialas

3. Vasarldi csoport diszkriminacid

Az eladdk (vagy vevdk, ha &6k csinaljak)
alomvilaga: minden vevének kulon ar, a
maximum, amit hajlandé fizetni.

A gyakorlatban altalaban  maximum
kozelit6leg  kivitelezhetd. Ezt  kozeliti
mindenféle  piaci alku (zoldségpiac,

hasznalt autok).

Nem feltétlentl nagyon  kilonbozé
(koltségl) termékek mas aron. A vasarld
termék kivalasztasaval nyujt informaciot a
fizetési hajlanddsagardl.

Példaul a deluxe szobak vagy a sportos
automarka  verziok  koltsége  nem
feltétlentl sokkal magasabb, mint az
alapverzid, az aruk azonban nagyon eltérg
lehet.

Lasd még presszokavé és zabtejjel készilt
kapucsind csokoladé hintéssel.

A feltételezett fizetési hajlanddsag alapjan
kapnak  bizonyos  csoportok  eltéré
arajanlatokat (diakkedvezmény példaul).

Gyakori diszkriminacios technika az, hogy
ki hajlandé  foglalkozni  kuponokkal,
torzsvasarloi nyilvantartassal stb. és ki
nem.

A leértékelések is kivalasztanak egy
vasarléi csoportot, akik tlrelmesek és
,normal” id6szakban nem vasaroltak.




Dinamikus
arazas:

gyors
alkalmazkodas

a piaci
viszonyokhoz
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A repUl6jegy, vagy egyre inkabb a szallasok
esetében alkalmazzak. A kereslet és egyéb tényezdk
flggvényében akar percenként is valtozhat az ar.

A gyakorlatban ez sokszor |épcs@s arazast jelent,
ahol ha elkel az el6re megallapitott mennyiségi
olcsobb kinalat, akkor mar csak a magasabb aru
terméket kinaljak (mar csak két hely van ezen az
aron! — pszicholdégiai stirgetd hatasa is lehet)

Az arazas itt probalhat alkalmazkodni az elére
becslUlhetd keresleti helyzethez (Unnepek,
konferenciak), vagy a vasarlason kivili mutatékhoz
(internetes keresések az adott id6pontra)

A termék felhasznalasaig hatra |évd idd vasarloi
diszkriminacidra ad lehet8séget (lasd fent). Példaul
az Uzleti utakat ritkan foglaljak le tobb honappal
elére, ezért manapsag sokszor emelkedik a
repuléjegyek ara az utolsd hetekben.


https://www.skyscanner.com/tips-and-inspiration/why-flight-prices-change-every-minute
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Pszicholégiai arazas — 4 ismert példa
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Legismertebb forma a ,9” végl
arak. Mindenki ismeri, mégis ugy
tlnik, hogy mukodik.

Megszlletett az ellenstratégia is:
kerek arak minéséget sugallhatnak

Horgony-effektus: A magasabb
kezdd ar “beallitja” hogy mennyi a
,fair” ar és nagy diszkont ehhez
képest vonzd, még ha az abszolut
arszint nem is feltétlendl alacsony.

Még a teljesen flggetlen szamok
is tudnak horgonyként hatni, mint
egy megforgatott szerencsekerék!
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Magazin el6fizetések Ar  Kisérlet |. Kisérlet II.
($) 3opcid6 2 opcid

A online 59 16%

B. nyomtatott 125 0%

C. nyomtatott +online 125 84%

Egy kisérletben 100 -100 MIT
hallgatot kérdeztek meg melyik
Economist el6fizetési csomagot
valasztja.

Forrds: https://youtu.be/xOhb4LwAalk

Kis — kozepes — nagy:

A legolcsébb arat ritkan valasztjak a
vasarlok harom ar kozul.

Néhanyan a legdragabbat valasztjak,
de a legtobben a kdzépsét (ha az ar
min&séget sugall)

Az “értelmetlen” k6zépsé ar meg
tudja valtoztatni a dontést:

B és a C csomag ara egyforma: 125S.

Harom lehet8ség kozUil a B csomagot
0%, a dragabb komplex csomagot
84% valasztotta.

Két lehet8ség kozil 68% az olcsdbb
online el6fizetést valasztotta.


https://youtu.be/xOhb4LwAaJk

I Egyéb arazasi fortélyok

Jrintapatron arazas”

,Szem el6tt [éve” termék
veszteséggel értékesitése

,Exkluziv/presztizs/
statusz termék”

,Csomagban arult”
temék alacsonyabb aron

Az alaptermék olcso, de a
rendszeresen vasarolando
kellékek vagy a szerviz draga
(olcsd fénymasolo vagy
kapszulas kavégép,  draga
tintapatron vagy kavékapszula).

Nagy a kisértés arra, hogy a
draga kelléket mas is gyartsa.

A bevasarld kozpontok kedvenc
fogasa, a feltételezés az, hogy a
bevonzott vasarld az egyéb
termékeket is ott szerzi be, és
nem tud minden termék
esetében arat 6sszehasonlitani.

Ezeknél fontos a magas ar, mert
a vasarlé kifelé  hirdetni
szeretné, hogy sok pénzt tud
kolteni / egy exkluziv klubba
tartozik.

A ,pazarlas”, az allandd
bizonyitasi kényszer az életérzés
része lehet, a luxus divatcikkek
éppen ezért gyorsan avulnak.

Tipikus példdja a menl az
étteremben (olcsébb, mint az
alkotérészek kulon vasarolva).
El6nye, hogy igy tobb lehet az
eladds, de alacsonyabb profit
hanyaddal.

Ezért gyakoribb az ebéd mend,

mint a vacsora menu
(arérzékenyebb vasarlok,
nagyobb  forgasi  sebesség,
kisebb  alap  kihasznaltsag
napkdzben, mint este az
éttermekben).




Koszonom a figyelmet




