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A Linkedin a vilag legnagyobb professzionalis kozdsségi médiahaldzata, ahol
megtalalhatjuk jovébeni alkalmazottjainkat, s6t Uzleti partnereinket is. A LinkedIn a
legmegbizhatdébb kozosségi média platform a Business Insider mindsitése szerint,
immaron harom egymast kovet6 évben. A 2019-es Business Insider Trust jelentés
szerint csupan 2% az esélye, hogy a felhasznaldk megtéveszts tartalmat tesznek kozzé,
szemben egy masik vezetd kozosségi platformmal, ahol ez az érték elérheti a 42%-ot.

Erdemes tehat kiaknaznunk a megbizhatdsagban és a legitimitasban élen jaré LinkedIn
kozosségi platform eszkdztarat markaépitésre, B2B kapcsolataink szélesitésére és az
értékesitéslink bévitésére. Mostani irdsunkban szét ejtlink a hasthagek szerepérdl a
tudatos markaépitésben, valamint bemutatjuk a LinkedIn legfrissebb ujitasat, a
Termékoldalt, ami tamogatja a B2B termékek online kereskedelmét. A jelen pandémias
helyzetben, amikor a B2B kapcsolatok dont6en a digitalis térben zajlanak, a 2021-es év
a LinkedIn éve lehet.

A LinkedIn a hiteles és hatékony Uzleti platform

LinkedIn a vilag legnagyobb professzionalis kozosségi médiahaldzata, kivald platform
B2B kapcsolatok bévitésére, dpoldsara és U] ligyfelek szerzésére. LinkedIn kutatasai
azt mutatjdk, hogy a B2B megkeresések 80%-a LinkdInr6l jon, mig a B2B
marketingesek 94%-a tartalommegosztdsra hasznalja a LinkedInt.

El6z6 irdsunkban Osszefoglaltuk a céges LinkedIn profil témakoérét, valamint
kitekintést adtunk a turizmus szakmaban érdekelt magyar cégek oldalaira. Err6l sz6lo
irdsunk itt olvashaté. Hogyan épitsiink céges LinkedIn profilt? A LinkedIn platform

kapcsolatfelvételi lehet6ségérdl pedig részletes informacié Hogyan kezdeményezzink

hideghivast a LinkedInen? cikkben olvashatad.

A LinkedIn egyik erGssége a hitelessége, amivel megbizhatd és professzionalis

Megbizhaté kornyezetet teremt. Ezt bizonyitja, hogy a LinkedInt a Business Insider harom egymdst
T kovet6 évben is az els§ szamu legmegbizhatobb kozosségi média platformnak
professziondlis o
) - mindsitette.
mdrkakérnyezet

A 2019-es Business Insider Digital Trust jelentés szerint csupan 2% annak az esélye,

hogy a tagok megtéveszt6 tartalmat tesznek kdzzé a Linkedlnen, szemben egy masik
vezet6 kozosségi platformmal, ahol ez az érték elérheti a 42%-ot. Tovabba a jelentés
az els6é helyre rangsorolta a LinkedInt a kozOsségi médidk kozott a legitimitds
teriiletén is.


https://ujturizmus.turizmusakademia.hu/sites/ujturizmus/files/2021-02/hi%CC%81rha%CC%81tte%CC%81r_No15_Febr12.pdf
https://ujturizmus.turizmusakademia.hu/sites/ujturizmus/files/2021-03/h%C3%ADrh%C3%A1tt%C3%A9r_No16%20_2021Febr26_Final_0.pdf
https://ujturizmus.turizmusakademia.hu/sites/ujturizmus/files/2021-03/h%C3%ADrh%C3%A1tt%C3%A9r_No16%20_2021Febr26_Final_0.pdf

#markaépités

Egy Nielsen tanulmany* szerint
azon markak, amelyek hirdetései a Linkedinen megjelentek, a valaszaddk

50%-a 92%-a 74%-a 59%-a

szerint szerint szerint szerint

magasabb mingséget professzionalisabb intelligensebb tiszteletre méltébb
képvisel

*Forras: Custom Nielsen Lab Study for LinkedIn (August 2017)

A LinkedIn segiti az Uzleti novekedést

Haszndljuk a LinkedIn altal biztositott kapcsolatokat és haldzati lehetGségeket a
markank épitéséhez és népszersitéséhez. Linkedln adatok azt mutatjak, hogy az erés
markdk visszhangot keltenek és akar 10-15 szazalékkal novelik a rovid tavu
értékesitési teljesitményt.

A LinkedIn hatékony marketing eszkoz

B2B marketingszakemberek 96%-a hasznalta a
LinkedInt tartalmuk fejlesztésére

»Sponsored messaging” 2x nagyobb megnyitasi
aranyt és 2X nagyobb elkotelezettséget general,
mint egy hagyomanyos e-mail kampany

B2B marketingszakemberek 80%-a hasznalt
fizet8s tartalmat a a Linkedinen

LinkedIn hirdetések hatékonyabban segitik a
markanovekedést (brand lift) a B2B és B2C
markak esetén is, mint barmely mas platform

Forras: LinkedIn sajat adatok / Nielsen tanulmany

Hashtag, azaz cimke a tudatos markaépitéshez

A hashtag, egy # kett6skereszt szimbdlumbdl és az azt kovets szébdl vagy kifejezésbdl
all. A hashtag, mint a nevében is szerepel egy ,tag”, vagyis cimke, amit a kozdsségi
médidban hasznalunk, tartalmak megjel6lésére és kereshetévé tételére.

Eszrevetted, hogy a LinkedIn is egyre tobbet hasznal Hashtag-eket, minden tipusu
tartalomhoz, a sz6vegtdl a vizualis formatumig? Professzionalis halézatunk organikus

bévitéséhez elengedhetetlen a #hashtagek hasznalata. (Forras:
https://elemzeskozpont.hu/vallalkozas/hashtag-jelentese-hasznalata-kozossegi-mediaban )

A LinkedIn hashtag egy nagyon hatékony eszkdz, és elengedhetetlen a tudatos
markaépitéshez. A Linkedlnen 2018 o6ta tudunk egyéni bejegyzéseket,
megjegyzéseket #hashtagelni. A legtobb mas kozosségi médiahoz hasonldan, a
LinkedIn hashtag is egy hatékony mddja annak, hogy célzott érdeklédés mellett
nagyobb kézonséget tudjunk elérni bejegyzéseinkkel. Ha okosan haszndljuk, akkor a
relevdns aktuadlis hashtagek novelhetik a poszt megjelenitéseket, valamint


https://elemzeskozpont.hu/vallalkozas/hashtag-jelentese-hasznalata-kozossegi-mediaban

megkonnyitjik a felhasznaldk dolgat is, ha egy megadott témaban, vagy egy adott
kulcsszd alapjan szeretnének keresni.

A LinkedIn-en a felhasznaldk szama dinamikusan novekszik, ezaltal ez a kozosségi
média tobb millié potencialis kapcsolatot jelenthet, amelyek segitségével kapcsolatot
épithetiink ki maganszemélyekkel és mas vallalatokkal az Gzleti vallalkozasunk /
markank erGsitése érdekében is. A hatékony elérés mellett a megbizhatd
markakornyezet is nagyon fontos szerepet jatszik.

Hogyan lenditsiik fel az oldalunkat #hashtaggel?

Vannak alapszabdlyok, amelyek mindegyik k6zdsségi médidn haszndlt #hashtagre

igazak, s ezek a kovetkezdk:

Ne hasznalj sz6kozt: a hashtagben |évé sz6kdzok véget vetnek a hashtagnek
— #igy nem helyes, hanem #igyhelyes.

Ne hasznalj irasjeleket: az irasjelek ugyanolyan 6rdogok, mint a hashtagben taldlhatd
sz0kozok, ezzel véget ér a hashtag.

Hasznalj tartalom relevans #hashtaget: céges bejegyzésnél a #hashtag legyen
relevdns a vdllalat és a mdrka szempontjabdl is. Tovabbd a szévegben érdemes
feltlintetni egy a piachoz, az 4gazathoz kapcsolddd kulcsszét is.

Folyamatosan keresd és kutasd a legljabb és bejegyzésed szamara legmegfelel6bb
#hashtageket.

Emellett érdemes ranézni azokra a hashtagekre, amelyeket a LinkedIn ajanl akkor,
amikor a ,#” jel beirasa utan elkezded irni a szo6t. Ezek a javaslatok egy algoritmus
alapjan jelennek meg és ezek azok a kulcsszavak, amelyekre gyakran keresnek ra a
felhasznalok.

Gyors és egyszer( a #hashtag kovetése a LinkedInen

Kovess #thashtaget — ez egy remek

Groups
Followed Hashtags modja annak, hogy Uj tartalmat,
# contentstrategy vitatémakat  taladlj vagy Uj

keti .
# contentmarketing csoportokat fedezz fel, valamint
# socialmedia

naprakész maradj a szakmai
teriileteden is!

Show more ~»

Discover more



Friss ujdonsdg:
Termékoldal

Konverziot
akciogombok segitik

A kedvenc #hashtag-eket rogzitheted a kezd6lapodon, valamint az egyéni kezd6lapod
bal oldalan, a profil 6sszefoglalé mez6 alatt egy 6nalldé mez6ben megtalalhatdak
,Followed Hashtags / Kovetett hashtagek”, valamint egyéb Uj javaslatok. Erdemes
néha bongészni a ,,Discover more” kattintas alatt is.

Mindig felmerl a kérdés, hogy hany #hashtaget kell és érdemes hasznalni?

Linkedlnen jelenleg javasolt #hashtagek szdma 3-6 kdzo6tt van. Hivatalosan harom a
javasolt, de 2021 elejét6l megfigyelhetd, hogy egyre tobb LinkedIn specialista hasznal
akar ot vagy hat #hashtaget, igy valdszinlileg ezen a platformon is emelkedni fog a
haszndlhato #hashtagszam. Angol nyelven sok hasznos informdcid talalhaté a LinkedIn
#hashtag javaslatairdl, amelyek ezen a linken érhet6k el: LinkedIin Hashtag Best
Practices Guide.pdf

J6, ha tudod, hogy az egyes kozOsségi média fellleteken a javasolt hashtag-ek
darabszama eltéré. Facebook 1-2 javasolt hashtag-el m(ikédik, s ugyanez igaz a
Twitter-re is, mig az Instagram maximum 30 hashtag hasznalatat javasolja a jobb és
hatékonyabb poszt elérés érdekében. Ezzel szemben a Pinteresten a javasolt hastagek
szama 0. Ezért is célszer( tdjékozddni az egyes platformok javasolt hashtag hasznalati
stratégidjardl.

Termékoldal tdmogatja az online értékesitést

Talan a LinkedIn az egyetlen olyan kozosségi platform, ahol nem csupan eliitjik,
hanem valdjaban befektetjik az id6nket. Ezért id6rél id6re érdemes tajékozdédnunk
arrél, hogy milyen valtozasok és ujitasok zajlanak a LinkedIn haza tajan.

Egy olyan Ujdonsag jelent meg a LinkedIn vallalati oldalain, amely tdmogatja az elmult
id6szak meger6sodott trendjét az online kereskedelmet. Az Uj funkciéval a hangsuly
egyel6re a B2B termékeken van, de ez is jelzi, hogy az online kereskedelem
erdsédésében a LinkedIn is komoly bevételi lehet6séget lat.

A 2020 december végén megjelent cégoldal kiegészités megnevezése: Termékoldal /
LinkedIn Product Page. A Termékoldal segitségével bizalmat szerezhet a vasarldkban,
és kivalo mindség leadeket generalhat. (Forras:
https://business.linkedin.com/marketing-solutions/linkedin-pages/product-pages)

Ezen a dedikalt helyen a cégek bemutathatjak termékeiket, és kiemelhetik azok fontos
tulajdonsagait, tetszés szerint szoveggel, fotéval, valamint videdval is. Ide gy(jthetik
a felhasznalék véleményét, ajanlasait, tovabba értékeléseket és teszteket is. A
koncepcié lényege, hogy az egyes termékekhez fliggetlen, megbizhatd vélemények,
értékelések kapcsolddjanak, amelyeket vissza lehet kovetni konkrét LinkedIn
felhasznalokig.

A konverzidrdl testre szabhatd akcidgombok segitségével lehet gondoskodni, ami
tobbek kozott tovdbbi informaciéhoz, letoltéshez, regisztraciohoz vagy
kapcsolatfelvételi (irlaphoz is kapcsolddhat.

Az Uj blokk a vdllalati oldalon beliil jelenik meg, ahol akar egyetlen terméket, vagy
abécésorrendbe rendezett listat is el lehet helyezni, az akcidgombok pedig kiilsé
webcimekre is mutathatnak. Amint létrejott a terméklista, hozzdadhatunk logdkat,
leirasokat, képeket és videdkat is. S6t, célkbzonséget is rendelhetiink az egyes
termékekhez: maximum 10 munkakoért vdlaszthatunk ki, ami befolydsolni fogja,


https://help.linkedin.com/cc/custom_fattach/get/9635581/0/filename/LinkedIn%20Hashtag%20Best%20Practices%20Guide.pdf
https://help.linkedin.com/cc/custom_fattach/get/9635581/0/filename/LinkedIn%20Hashtag%20Best%20Practices%20Guide.pdf
https://business.linkedin.com/marketing-solutions/linkedin-pages/product-pages

hogyan jelennek meg majd a termékek a keresési eredményekben. (Forras:
https://kosarertek.hu/konverzio/termekoldalakkal-segiti-a-markaepitest-a-linkedin/ )

A Termékoldal bevezetése minden bizonnyal egy fontos mérfoldké a LinkedIn
fejlesztésében, és érdemes nyomon kdvetniink, hogy milyen funkcidkkal és milyen
iranyba fejlesztik majd ezt a teriletet a LinkedIn szakemberei. Az mar most bizonyos,
hogy ezzel a |épéssel is megerGsitették a platform sulyat és még inkabb arra 6sztonzik
a cégeket, hogy erGsebbé tegyék a LinkedInen valé jelenlétiiket és aktivitasukat.

A Termékoldal / LinkedIn Product Page képernyéterve
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